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我總覺得，香港的選舉政治進入了一種頗為奇怪的狀態。當很多人在批評泛民選舉

失利，似乎逐漸流失其民眾支持的時候，其實建制派也好不了多少。 

以今回九龍西補選來看，建制派出盡九牛二虎之力，才壓倒對手；雖然贏得議席，

但論選票數目，則未如對上一次的表現。當然，就算只是一票之差，贏了就是勝

利。再者，在建制派連番勝利之後，反對派日後可以怎樣在議事堂上表現自己（說

服市民他們不負所託），已開始漸見難度。在這樣的議會形勢底下，反對派的處境

變得有點尷尬，在進退之間，不易取得平衡。 

兩陣營同時衰落 涉內部分化 

不過，反對派的失敗，並不等於建制派真的可以鞏固他們的政治地位。面向一個需

要直接回應選民的選舉制度，建制派至今仍未有絕對優勢；就算他們資源豐富，在

動員上有足夠的人力支持，也難言有必勝的把握。 

如是者，建制派與反對派之間的關係，並不完全是此消彼長。反對派的弱化不直接

造就建制派的壯大；而反對派逐漸失去他們原來的魅力，又不是因為受到建制派挑

戰的後果。建制派與反對派同時衰落，很大程度上是他們內在變化的結果。這連繫

到一項更有趣的觀察，這就是兩大陣營內部不斷出現內部分化，以致其弱點更為明

顯。 

泛民主流 難阻不信任蔓延 

以反對派的情況而言，過去 10 年的狀態就是原來的主流失去了主導組織發展的能

力。反對派中的所謂主流派的最大弱點，是他們無法阻止不信任的想法的蔓延。最

早是所謂的黨內草根基層派（模糊的界定為左翼）的挑戰，再而是黨外的激進派的

衝擊。而進一步變為本土派的挑戰，其實都只不過是不信任的另一種包裝而已，最

重要的問題，是主流派無法在戰略上有任何新招，而與此同時又沒有新的成績可以

交出來，於是迅速發生細胞分裂，小眾取代主流，左右兩翼取得話語權。而在這個

發展過程中，反對派再無訂定方向的能力。來自於內部的散裂，把反對派的力量變

得零碎。 

建制工商界角色 被邊緣化 

至於建制派，情況也好不了多少。工商界的角色被邊緣化，而親中力量則演變為全

無意識形態內涵的利益交換集團。北京更直接的在地區層面栽培政治代言人，較之



通過親中力量來建立新的班底顯得更有效率。在這樣的情況下，「空降」政治人選

將會變得更加普遍。 

這樣的建制派沒有甚麼想像力，也難會有些甚麼新思維，結果就只會以勞動密集式

的政治動員來接觸群眾，難以改變民心。於是，每次選舉都是出盡最後一分氣力，

勉強過關。這不是一股能夠扭轉情勢的政治力量。 

反對派的自我弱化，令他們的領袖比以前任何的一段時間，都更喜歡將自己的問題

理解為被打壓、敵人的惡意攻擊。他們的論述就是「今天是最黑暗的日子」，躲在

這套論述後面，而不再需要重新思考自己的位置和角色。 

對他們來說，政治工程的技術問題（怎樣提出反對），較如何建構反對派政治（為

甚麼反對）來得重要。至於建制派，久而久之，他們已經很少自己主動思考問題，

慢慢變得甘於被動，大概忘記了曾幾何時，他們也想過掌握更多的政治權力和要有

一套政治主張。 

究竟反對派和建制派均出現弱化的現象長遠而言會有何政治後果？這是值得思考的

問題。這是目前香港的狀況，而大家在短時間內都看不見改變的可能性。而有趣的

是，兩大陣營也似乎無意扭轉這種狀態，繼續在一個悶局裏拖拖拉拉。 
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